TEMA: TEST&MAT, SENSORER

Eget varumarke

sanker kostnaden
for instrumenten

et har funnits ménga globala utma-

ningar pa senare tid inklusive stor-

ningar i leveranskedjorna och kraf-

tiga prisuppgangar vilket gjort det
svarare for test- och matanvandare att inves-
tera i nya instrument. Den rejéla prislapp som
sitter pa avancerade produkter hindrar inte
bara manga labb fran att kdpa ny utrustning
utan kan ocksa hindra dem fran att erbjuda
ett brett utbud av test- och méatfunktioner.

DET FRESTANDE ALTERNATIVET till att skaffa
dyr avancerad utrustning dr att anvanda
billigare produkter som oundvikligen &r be-
gransade i sin funktionalitet och inte alltid
backas upp av den typ av certifiering som
uppfattas som nédvandig for ett labb. Den
vanliga regeln om att spara pa fel stélle kan
galla for test- och matinstrument lika val som
nagot annat. Om du betalar mindre bor du
inte bli férvanad over att kompromissa med
kvalitet och tillforlitlighet. Produkter fran val-
renommerade distributdrer som Farnell &r
ettintressant alternativ.

Till exempel anvander manga labb inte
all den avancerade funktionalitet som dyr
test- och matutrustning kommer med och
kan darfor lagga pengar pa en produkt som
innehéller en rad avancerade funktioner
som aldrig kommer att anvéndas.

MANGA LABB - sarskilt de som har flera upp-
sattningar av ett instrument - védnder sig
mot en billigare méarkesutrustning. Som glo-
bal elektronikdistributér har Farnell funnit
att kunderna uppskattar denna typ av alter-
nativ. Oavsett om de till exempel letar efter
en billig digital multimeter att anvénda for
mycket specifika testdandamal, eller de arbe-
tar i en utbildningsmiljé med hogst 25 nat-
aggregat och 30 kalibreringsenheter i sina
labb, &r en dyr enhet fylld med sofistikerade
funktioner helt enkelt onédig.

Det ar viktigt att komma ihdag nar det
géller billigare markesutrustning fran dist-
ributérer som Farnell, att det inte betyder
lagre kvalitet for att det ar 6verkomligt i pris.
Naturligtvis kommer det att finnas mdnga
finesser och funktioner som inte ar tillgang-
liga, vilka skulle funnits pa de mer avance-
rade motsvarigheterna, men férdelen med
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markesutrustning ar att den kan fungera for
ett brett spektrum av applikationer till ett
mycket mer valsmakande pris. Alltfér mdnga
laboratorier betalar fér funktioner som de
inte behover och billigare markesinstrument
eliminerar detta problem.

Farnell utvecklade sitt Multicomp Pro-
sortiment med denna vaxande marknad i
atanke. Foretaget har identifierat luckor pa
marknaden dar egna alternativ kan genere-
ras nar de behovs, alltid med kundens behov
som hogsta prioritet.

Naturligtvis kan kvaliteten pa billiga pro-
dukter ibland vara ett bekymmer for kun-
derna, men det kan dven deras efterlevnad
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ar ansvarig for Farnells
egna produkter inom
test- och mit liksom
verktyg och produk-
tionsutrustning. Jobbet
inkluderar att vilja
vilka nya produkter som ska inkluderas
under Farnells eget varumirke.
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av de senaste reglerna vara. Eftersom Farnell
ar ansvariga for varje produkt som de erbju-
der, sdkerstéller foretaget att alla efterlev-
nadskrav uppfylls och att produkterna &r
fullt certifierade. Testingenjorer utfor full-
standiga sakerhets- och funktionskontroller
pa varje elektrisk utrustning och producerar
individuella testrapporter. Forst nar all doku-
mentation har godkants lanseras en produkt
pa marknaden. Detta kan vara en lang pro-
cess, men det ar viktigt om leverantdrer och
anvéndare ska ha fullt fértroende for den
utrustning de viljer. Marknaden kan alltid
vara saker pa att egna markesprodukter kan
kosta betydligt mindre dn avancerade alter-

nativ, men de kommer alltid att vara lamp-
liga for andamalet.

TILLGANGLIGHET dr ett annat omrade dar
testutrustning fran andra d@n de stora mar-
kesleverantdrerna kan vara ett bdttre alter-
nativ. Dessa kan ocksa paverkas av plétsliga
okningaribestéllningar som kan tomma lag-
ren. Farnell sdkerstéller att foretagets pro-
dukter under eget varumarke alltid finns till-
gangliga fran lager innan de lanseras. Detta
gor det majligt for foretaget att vara mycket
smidigare ndr det galler att reagera snabbt
pa 6kad efterfragan.

Av dessa anledningar - och méanga fler -

finns det helt klart en védxande marknad for
billigare utrustning fran alternativa leveran-
torer for test- och méatning, i synnerhet for
tillampningar dér flera enheter behovs.

MEDAN SPECIFIKATIONEN fOr dyrare markes-
utrustning alltid kommer att vara mer om-
fattande &n pa billigare enheter sa ska ett
labb inte behdva betala for mer &n vad de
anvander. De slipper vara begrdansade av den
investering som toppmodern utrustning
kréver.

Multicom Pro-sortimentet av enheter har
utvecklats specifikt for att tillgodose denna
efterfragan. |




